
KHAI TRƯƠNG NHKHAI TRƯƠNG NHÀÀ MMẪẪU BELLEZAU BELLEZA

Đơn vịthực hiện: AN KIM Co., ltd
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NNỘI DUNG CHƯƠNG TRÌNH

TỔNG THỂ MỤC ĐÍCH

CHƯƠNG TRÌNH

CHI PHÍ

ĐÓN KHÁCH LỄKHAI
TRƯƠNG

TIỆC VÀ THAM
QUAN
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TTỔỔNGNG THTHỂỂ

Sacomreal giới thiệu căn hộmẫu Belleza – trên tổng
thểchương trình triển khai phát triển bán hàng căn
hộcao cấp của dựán Sacomreal – cao ốc Belleza.

An Kim đã chuẩn bịchương trình tổng thểcho buổi khai
trương căn hộmẫu Belleza
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MMỤỤCC ĐĐÍÍCHCH

• Thểhiện đẳng cấp chuyên nghiệp mang phong cách Tây Ban Nha.

• Tạo cảm hứng thanh thoát nhẹnhàng – sang trọng.

• Thểhiện được cảm hứng từphong cách khách hàng.

• Dịch vụhoàn hảo
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CCHƯƠNGHƯƠNG TRÌNHTRÌNH
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CCHƯƠNGHƯƠNG TRÌNHTRÌNH

MMỤỤC LC LỤỤCC

- + Thời gian: Từ8.00 – 12.00am

- + Địa điểm: Khu nhà mẫu Belleza

- + Khách tham dự: Khách mời của Sacomreal

- + Sốlượng khách tham dự: 250 khách
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QUẢNG BÁ BÊN NGOÀI

Banner dọc
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ĐÓN KHÁCH

Sân khấ
u

Ban nhạc

ĐÓN KHÁCH

Bàn tiệc
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Trống

Standee or khung
ảnh

Lân
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ĐÓN KHÁCH

TRANG TRÍ:

- Khách mời ấn tượng và được thu hút bởi hàng loạt banner từngoài
đường chính – chạy dọc vào khuôn viên nhà mẫu.

- Kết hợp là tiếng nhạc theo phong cách Tây Ban Nha nhiều màu sắc

- Du dương giai điệu Violon trong mọi gốc cạnh của không gian nhà mẫu

- Nụcười thân thiện của đội PG và đội hướng dẫn.

- Màu sắc chủđạo: Màu xanh rêu (line design), màu xanh (Brand name),
màu đỏmay mắn, kết hợp trang phục nhiều màu sắc của ban nhạc mang
phong cách Tây Ban Nha, đồng phục PG,..

- Màu trắng (nhà mẫu) mang phong cách hiện đại, chuyên nghiệp,..

TOTOÀÀN BN BỘỘKHÔNG GIAN ĐƯKHÔNG GIAN ĐƯỢỢC TRANG TRC TRANG TRÍÍ THTHẬẬT ĐT ĐẶẶC BIC BIỆỆTT -- ẤẤnn TƯTƯỢỢNGNGPDF C
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ĐĐÓÓN KHN KHÁÁCHCH

2 PBs + 2 PGs (Hướng dẫn nam/ hướng dẫn nữ) đứng hai bên từbên
ngoài hướng dẫn khách mời.

2 PGs – Hai bên đón khách tại cổng vào – nhận thưmời và thông tin khách
hàng + Kết hợp cài hoa cho khách mời.

2 PBs - Mời khách dùng nước khai vịđược bày trí sẵn tại bàn tiệc.
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ĐĐÓÓN KHN KHÁÁCHCH

Khách đến Tiếp tân Khu vực chờ

2 PBs + 2 PGs
(Hướng dẫn nam/

hướng dẫn nữ)
đứng hai bên từ

bên ngoài hướng
dẫn khách mời.

2 PGs – Hai bên
đón khách tại cổng
vào – nhận thưmời
và thông tin khách
hàng + Kết hợp cài
hoa cho khách mời.

2 PBs - Mời khách
dùng nước khai vị
được bày trí sẵn tại

bàn tiệc.

BAN NHẠC CHƠI SUỐT TỪKHI ĐÓN KHÁCH ĐẦU TIÊNPDF C
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ĐĐÓÓN KHN KHÁÁCHCH

TẤT CẢKHÁCH MỜI SẼĐƯỢC THU HÚT BỞI PHONG CÁCH TÂY BAN NHA CỦA BAN
NHẠC KẾT HỢP VỚI ĐỘI NHẠC VIOLON CHUYÊN NGHIỆP  TÔN LÊN PHONG CÁCH
TÂY BAN NHA CỦA BALLEZA

KẾT HỢP VỚI ĐỘI NGỦPGs + PBs CHUYÊN NGHIỆP – VỚI NỤCƯỜI THÂN THIỆN –
MANG ĐẾN CẢM GIÁC THẬT THOẢI MÁI – NHẸNHÀNG
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TITIẾẾP TÂNP TÂN

4 PGs với trang phục mang phong cách Tây Ban Nha – với nụ
cười thân thiện – nồng ấm – nhận thưmời – tiếp nhận thông tin
khách hàng và cài hoa cho khách mới.

Khách mời được mời đến khu vực chờ(thường thức âm nhạc
Lamenco) và dùng tiệc nước khai vị(2 PBs mời)
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KHU VKHU VỰỰC CHC CHỜỜĐĐỢỢII

TRANG TRÍ:

- Background sân khấu được thiết kếvới hình ảnh tòa nhà Belleza +
họa tiết ấn tượng.

- Xung quanh được trang bịkhung hình ảnh – từng khía cạnh của từng
gian phòng trong khuôn nhà mẫu.

- Một dù che – tránh ánh nắng và trời mưa bất chợt.

- Một quạt gió – tạo không khí mát mẽ- thoải mái cho khu vực chờ.

- Một hệthống ghếngồi (ghếthưgiản – bốtrí một góc nhỏ)

- Âm thanh được bốtrí bao phủtừng góc cạnh nhỏtrong không gian
chờ+ không gian nhà mẫu.

- Bàn tiệc nhẹđược set up xung quanh khu vực chờ- khách mời vừa
thưởng thức âm nhạc – vừa tham gia tiệc nhẹ.PDF C
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KHAI TRƯƠNGKHAI TRƯƠNG
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KHAI TRƯƠNGKHAI TRƯƠNG

ĐỘI TRỐNG: Đánh một hồi trống vang – báo hiệu lễkhai trương bắt đầu.

ĐỘI LÂN: Múa chào mừng

MC: Giới thiệu chương trình + Giới thiệu Đại biểu

ĐẠI BIỂU: Phát biểu + Đội trống chơi từnhẹdần đến mạnh dần

MC: Cám ơn lời phát biểu + Mời Đại biểu cắt băng khai trương

ĐẠI BIỂU: Cắt băng (với 08 lần bắn pháo hoa)

MC: Mời đại biểu và khách mời tham quan khu nhà mẫu

BAN NHẠC/ NHẠC CÔNG Violon: chơi xuyên suốt chương trình.
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KHAI TRƯƠNGKHAI TRƯƠNG

10: 10 – 10:13

MC Cám ơn + mời
đại biểu cắt băng.

11:30 – 12:00

Tiễn Khách

10:30 – 11:30

Mời Khách mời
tham quan khu nhà

mẫu

10: 25 – 10: 30

MC – Cám ơn + Mời
đại biểu qua khu nhà

mẫu

10:05 – 10:10

Đại biểu phát biểu
10:00 – 10:03

MC – giới thiệu

09:35 – 10:0

ĐỘI LÂN

08:30 – 09:35

ĐỘI TRỐNG
(Chơi một loạt trống

báo hiệu bắt đầu)

10:15 – 10: 25

Đại biểu cắt băng +
Chúc mừng
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KHKHÁÁCH THAM QUANCH THAM QUAN

Đội tưvấn Sacomreal hướng dẫn và giải thích thật thu hút cho Khách
hàng.

Đội hướng dẫn: linh hoạt chia từng nhóm khách hàng nhỏđểtiện việc
giới thiệu.

Đội nhạc công Violon: được bốtrí từng vịtrí trong khuôn nhà mẫu –
chơi Violon – tạo cảm giác thích thú cho khách hàng vừa tham quan vừa
thường thức âm nhạc.
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KHKHÁÁCH THAM QUANCH THAM QUAN

Đội bán hàng Sacomreal hướng dẫn và giải thích thật thu hút cho Khách
hàng.

Đội hướng dẫn: linh hoạt chia từng nhóm khách hàng nhỏđểtiện việc
giới thiệu.

Đội nhạc công Violon: được bốtrí từng vịtrí trong khuôn nhà mẫu –
chơi Violon – tạo cảm giác thích thú cho khách hàng vừa tham quan vừa
thường thức âm nhạc.

Với giai điệu nhẹnhàng - ấm áp khách hàng có thểchia sẽthông tin
và thảo luận cùng nhau.
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TITIỄỄN KHN KHÁÁCHCH

Qùa tặng từSacomreal cho dựán Belleza là lời cảm ơn đến Qúy Khách
hàng

PGs + PBs: đứng 2 bên cổng ra vào – trao tặng quà cho khách mời

Mỗi khách mời được nhận một phần quà.
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NHÂN SNHÂN SỰỰ
PROMOTERS:

- 2 PGs + 2 PBs: Đón khách

- 4 PGs: Nhận thông tin + Cài hoa cho khách

- 4 PBs: Mời khách dùng tiệc nước khai vị

- 05 Thành viên Event

- 01 Trưởng nhóm Event

- 1 Quản lý dựán

DIDIỄỄN VIÊN:N VIÊN:

- MC

- 3 Nhạc công Violon

- Ban nhạc Lamenco (6 người)

- Đội trống (6 người)

- Đội lân (12 người)PDF C
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CHI PHCHI PHÍÍ

Chi phí sẽđược đính kèm sau khi ý tưởng của chương trình được thông
qua.

Chi phí cuối cùng sẽđược quyết định sau khi có sựthay đổi vềmặt ý
tưởng và nội dung.
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CCẢẢM ƠNM ƠN!!
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